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G1ünümüz iş dünyasında esneklik ve bağımsız çalışma modelleri giderek daha
fazla önem kazanıyor. Özellikle dijitalleşmenin hızlanmasıyla birlikte,
muhasebe mesleği de geleneksel çalışma biçimlerinden sıyrılarak yeni iş
modellerine yöneliyor. Bu dönüşümün en dikkat çeken alternatiflerinden biri
de freelance muhasebe olarak öne çıkıyor.

Freelance muhasebe, belirli bir kuruma bağlı kalmadan, serbest çalışan olarak
muhasebe hizmetleri sunma modelidir. Esnek çalışma saatleri, müşteri
portföyünü kendi belirleme özgürlüğü ve çalışma alanını sınırlandırmadan
hizmet verebilme avantajlarıyla, geleneksel muhasebe ofislerinde çalışmak
istemeyen profesyoneller için çekici bir seçenek haline gelmiştir.

Bu modelde çalışanlar, serbest meslek erbabı olarak faaliyet gösterir ve
genellikle küçük ve orta ölçekli işletmelere, bireysel girişimcilere veya çeşitli
sektörlerden müşterilere muhasebe ve finans danışmanlığı hizmetleri sunar.
Vergi beyannamelerinin hazırlanması, mali tabloların düzenlenmesi, finansal
danışmanlık ve bağımsız denetim gibi çeşitli alanlarda hizmet vererek gelir elde
edebilirler.

Ancak, freelance muhasebe yalnızca avantajlardan ibaret değildir. Gelir
istikrarının sağlanması, müşteri portföyünün sürekli genişletilmesi ve yasal
yükümlülüklerin eksiksiz yerine getirilmesi gibi bazı zorlukları da beraberinde
getirir. Bu nedenle, serbest çalışmaya başlamadan önce süreci detaylı bir
şekilde planlamak ve gerekli hazırlıkları yapmak büyük önem taşır.

GİRİŞ
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AVANTAJLARI VE
DEZAVANTAJLARI

Avantajlar

·      Esneklik
Kendi çalışma saatlerinizi belirleyebilirsiniz. Bu, aile hayatınız
veya kişisel projelerinizle uyumlu bir mesai planlamanıza
olanak tanır.
·      Gelir Potansiyeli
Doğru fiyatlandırma ve etkin müşteri yönetimi ile gelir
potansiyeliniz artabilir.
·      Bağımsızlık
Bir kuruma bağlı kalmadan çalışmanız, profesyonel hayatınızı
kendi kontrolünüz altına almanıza olanak tanır.

Dezavantajlar

·      Gelir Dalgalanmaları
Düzenli maaş yerine projenin büyüklüğüne ve sayısına bağlı
gelir elde edersiniz. Bu da ekonomik istikrarı etkileyebilir.
·      Yüksek Sorumluluk
Müşteri bulma, vergi beyanı ve kendi sigortanızı karşılama
gibi sorumlulukları kendiniz üstlenirsiniz.
·      Yalnızlık
Takım çalışmasından uzak bir ortamda çalışmak, sosyal
yönden izole hissetmenize neden olabilir.
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YASAL ZORUNLULUKLAR
VE MEVZUAT

Freelance muhasebeci olarak çalışmaya başlamadan önce, yasal
yükümlülüklerinizi tam anlamıyla yerine getirdiğinizden emin olmanız gerekir.
Vergi mükellefiyeti, fatura kesme zorunluluğu, sigorta primleri ve diğer mevzuat
düzenlemeleri, hem yasal sorunlardan kaçınmak hem de profesyonel bir iş
modeli oluşturmak için kritik öneme sahiptir. Aşağıda, serbest çalışan bir
muhasebeci olarak uymanız gereken başlıca yasal gereklilikleri
detaylandırıyoruz.

1. Serbest Meslek Erbabı Olarak Vergi Mükellefiyetiniz

Freelance muhasebeciler, serbest meslek erbabı olarak kabul edilir ve gelirlerini
serbest meslek kazancı olarak beyan etmekle yükümlüdürler. Vergi mükellefi
olabilmek için öncelikle bir serbest meslek mükellefiyeti açtırmanız gerekir. Bu
süreç, vergi dairesine başvuru yapılarak başlatılır.
Serbest meslek mükellefi olmak için gerekli adımlar:

Vergi Dairesi Başvurusu: Bağlı bulunduğunuz vergi dairesine giderek serbest
meslek mükellefiyeti açtırmak için başvuruda bulunmalısınız.
Vergi Levhası Edinme: Başvurunun onaylanmasının ardından, vergi levhanızı
almanız gerekecektir. Vergi levhası, gelirlerinizi resmi olarak beyan
ettiğinizin kanıtıdır ve her yıl güncellenmelidir.
Defter Tutma Zorunluluğu: Serbest meslek erbapları, serbest meslek kazanç
defteri tutmak zorundadır. Defterinizde, gelir ve giderlerinizi düzenli olarak
kayıt altına almalısınız.

Serbest meslek kazancı üzerinden gelir vergisi ödenir. Bu vergi, belirlenen
dilimlere göre hesaplanır ve yıllık gelir vergisi beyannamesi ile devlete bildirilir.
Ayrıca, her yıl geçici vergi beyannamesi vererek üçer aylık dönemlerde vergi
ödemeniz gerekebilir.
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YASAL ZORUNLULUKLAR
VE MEVZUAT

2. Fatura Kesme Zorunluluğu
Freelance muhasebeci olarak sunduğunuz her hizmet için fatura düzenlemek
zorundasınız. Fatura kesmek, gelirlerinizi resmileştirmenizi ve yasal zeminde
çalışmanızı sağlar.

Fatura keserken dikkat edilmesi gerekenler:

E-Fatura veya Matbu Fatura Kullanımı: Günümüzde birçok serbest meslek
erbabı, e-fatura sistemine dahil olarak dijital ortamda fatura
düzenlemektedir. Eğer e-fatura sistemine dahil değilseniz, noter onaylı
matbu serbest meslek makbuzu kullanabilirsiniz.
KDV ve Stopaj Kesintileri: Serbest meslek kazançlarında %20 stopaj ve %18
KDV uygulanır. Stopaj, hizmet alan tarafından kesilir ve vergi dairesine
yatırılır. KDV ise serbest meslek erbabı tarafından beyan edilir.

Fatura düzenlememek veya gelirleri eksik beyan etmek, ciddi cezai yaptırımlara
neden olabilir. Bu nedenle, tüm hizmetleriniz için düzenli olarak fatura kesmeli
ve resmi kayıt altına almalısınız.

3. SGK ve Bağkur Yükümlülükleri
Freelance çalışan muhasebeciler, herhangi bir işverene bağlı olmadıkları için
kendi sosyal güvenlik primlerini ödemekle yükümlüdürler. Bu noktada Bağkur
sigortalılığı devreye girer.

Bağkur kaydı ve prim ödeme süreci:
Serbest meslek mükellefi olduğunuzda, Bağkur’a kayıt yaptırmanız
zorunludur.
Aylık olarak belirlenen Bağkur primlerini düzenli şekilde ödemeniz
gerekmektedir. 2025 yılı itibarıyla Bağkur primleri, asgari ücrete bağlı olarak
değişiklik göstermektedir.
Primlerinizi düzenli ödemediğiniz takdirde sağlık hizmetlerinden
faydalanamaz ve ilerleyen dönemlerde emeklilik haklarınızı
kaybedebilirsiniz.

Bağkur dışında isteğe bağlı olarak Bireysel Emeklilik Sistemi (BES) gibi ek sigorta
çözümlerini de değerlendirerek ilerleyen yıllarda daha güvenceli bir emeklilik
planı oluşturabilirsiniz.
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MÜŞTERİ BULMA YÖNTEMLERİ VE
FİYATLANDIRMA STRATEJİLERİ

1. Ağınızı Güçlendirin

Freelance çalışmanın en büyük avantajlarından biri, müşteri portföyünüzü
genişletebilmek için farklı kanalları kullanabilmenizdir. Özellikle mesleki çevreniz
ve profesyonel ağlarınız, yeni müşteri kazanmanızda önemli bir rol oynar.
LinkedIn ve Sosyal Medya: LinkedIn, muhasebe ve finans sektöründe çalışan
profesyonellerin en çok tercih ettiği platformlardan biridir. Profilinizi eksiksiz
şekilde doldurarak uzmanlık alanlarınızı belirtin ve potansiyel müşterilerinizin
dikkatini çekin. Aynı zamanda Instagram ve Twitter gibi platformlarda muhasebe ile
ilgili bilgilendirici paylaşımlar yaparak görünürlüğünüzü artırabilirsiniz.
Etkinliklere Katılım: Finans ve muhasebe sektöründeki seminerler, konferanslar ve
ağ oluşturma etkinlikleri, yeni müşterilerle tanışmak için harika fırsatlar sunar.

2. Referanslardan Yararlanın
Memnun müşteriler, yeni müşteri kazanmanın en etkili yollarından biridir. Mevcut
müşterilerinizin sizden memnun kaldığından emin olun ve onları size yeni
müşteriler yönlendirmeye teşvik edin.
Referans Mektupları: Eski müşterilerinizden referans mektupları veya kısa
yorumlar alarak bunları web sitenizde veya sosyal medya hesaplarınızda
paylaşabilirsiniz.
Ağızdan Ağıza Pazarlama: Özellikle küçük işletmeler ve bireysel girişimciler,
güvendikleri kişilerin önerilerine daha fazla önem verirler. Müşterilerinize değer
kattığınızda, sizi çevrelerine önereceklerdir.
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MÜŞTERİ BULMA YÖNTEMLERİ VE
FİYATLANDIRMA STRATEJİLERİ

3. Dijital Platformlardan Yararlanın

Freelance muhasebeciler için müşteri bulmanın en modern yöntemlerinden biri,
dijital platformları kullanmaktır.

Freelance İş Platformları muhasebecilere ve finans danışmanlarına yönelik
büyük bir müşteri kitlesine erişim sağlar.

Web Sitesi ve Blog Yazıları: Kendi web sitenizi oluşturarak hizmetlerinizi
detaylandırabilir, blog yazılarıyla müşterilerinize muhasebe ve vergi
konularında faydalı bilgiler sunabilirsiniz.

4. Yerel İşletmelerle Bağlantı Kurun

Freelance muhasebeci olarak yalnızca bireysel girişimcilerle değil, küçük ve orta
ölçekli işletmelerle de çalışabilirsiniz.

Yerel İşletmelere Ulaşın: Kendi bölgenizdeki işletmelere hizmet sunmayı teklif
edin ve avantajlarınızı anlatan tanıtım materyalleri hazırlayın.
Tanışma Toplantıları Düzenleyin: Küçük işletmelerin muhasebe ihtiyaçlarını
belirlemek için birebir görüşmeler yaparak, onlara özel çözümler sunduğunuzu
gösterin.
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 FİYATLANDIRMA STRATEJİLERİ

1. Piyasa Araştırması Yapın

Sunduğunuz hizmetlerin piyasa değerini belirlemek için diğer freelance
muhasebecilerin fiyatlarını inceleyin. Bu, hem rekabetçi bir fiyat sunmanızı
sağlar hem de piyasanın altında ya da çok üstünde bir ücret talep etmenizin
önüne geçer.

Rakip Analizi: Benzer hizmetleri sunan freelance muhasebecilerin fiyatlarını
karşılaştırarak kendi fiyat politikanızı oluşturun.
Coğrafi Farklılıklar: Bulunduğunuz şehir veya bölgeye göre hizmet
fiyatlarının değişebileceğini unutmayın.

2. Değer Odaklı Fiyatlandırma Kullanın

Fiyatınızı belirlerken yalnızca saatlik ya da proje bazlı ücretlendirme yapmayın,
sunduğunuz hizmetin müşteriye sağlayacağı değeri göz önünde bulundurun.

Vergi Avantajı Sağlayan Hizmetler: Eğer müşteriniz sizin danışmanlığınız
sayesinde önemli bir vergi avantajı elde ediyorsa, bu tür hizmetler için daha
yüksek bir fiyatlandırma yapabilirsiniz.
Özel Raporlama ve Denetim Hizmetleri: Standart muhasebe işlemleri dışında,
özel raporlar ve finansal denetimler gibi hizmetler daha yüksek
ücretlendirilmelidir.
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 FİYATLANDIRMA STRATEJİLERİ

3. Hizmet Modelinize Göre Ücret Belirleyin

Fiyatlandırmanızı belirlerken sabit ve değişken fiyatlandırma modellerini
kullanabilirsiniz.

Saatlik Ücretlendirme: Küçük ölçekli ve tek seferlik projeler için uygundur.
Saat başına ücret belirleyerek, müşteriyle net bir anlaşma yapabilirsiniz.
Proje Bazlı Ücretlendirme: Daha uzun soluklu ve belirli bir kapsamda olan
işler için sabit bir ücret belirleyerek müşteriye toplam maliyet hakkında net
bilgi verebilirsiniz.
Aylık Abonelik Modeli: Belirli müşteriler için sürekli hizmet sağlıyorsanız,
sabit bir aylık ücret belirleyerek düzenli gelir elde edebilirsiniz.
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SONUÇ

Freelance muhasebecilik, esnek çalışma saatleri ve bağımsızlık sunarken,
aynı zamanda sorumluluk gerektiren bir kariyer yoludur. Başarıya
ulaşmak için öncelikle sağlam bir temel oluşturmak, uzmanlık alanlarını
belirlemek ve profesyonel bir iş planı geliştirmek önemlidir. Yasal
yükümlülükleri eksiksiz yerine getirmek, vergi levhası almak, düzenli
fatura kesmek ve sigorta işlemlerini takip etmek gerekir.

Müşteri bulma sürecinde, güçlü bir ağ oluşturmak, dijital platformları
etkin kullanmak ve referans mekanizmasını devreye sokmak büyük
avantaj sağlar. Doğru fiyatlandırma stratejisi, hizmetin değerine uygun bir
kazanç elde etmeyi mümkün kılar. Ayrıca, teknolojiyi kullanarak iş
süreçlerini kolaylaştırmak, e-dönüşüm araçlarından faydalanmak ve
zaman yönetimine özen göstermek verimliliği artırır.

Sürekli gelişime açık olmak, sektördeki yenilikleri takip etmek ve müşteri
ilişkilerini güçlü tutmak, freelance muhasebecilikte uzun vadeli başarı
için kritik faktörlerdir. Disiplinli bir çalışma düzeni ve stratejik planlama
ile sürdürülebilir bir kariyer inşa etmek mümkündür.


